






















































































































































































Set your communication in motion with the
new LIQUI MOLY product videos

It's not always easy communicating the advantages and features of our products quickly and
concisely. But we regularly help you in this challenge by providing appealing and informative
product videos that look good on various communication channels! Whether it's on social

media, websites, a TV in the sales room or a screen in the workshop: with our latest product

videos, you can always show that your company relies on LIQUI MOLY expertise and thus set
yourself apart from your competitors.

LINK to download all videos:
https://liqui-moly.pixxio.media/share/?token=prhxc/Hea55Qt155P
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https://www.youtube.com/watch?v=RjqX9AOR-wU
https://liqui-moly.pixxio.media/workspace/pixxio/index.html?gs=prhxcJHea5SQt155P
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SpeedTec Diesel
https://www.youtube.com/watch?v=Iregd5FNfNE

Hybrid Additive
hittps:/fwww.youtube.com/watch?v=QrpmfKab3C4
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A/C System Cleaner (Spray) Gear-Oil Additive
https://www.youtube.com/watch?v=QDj889vxrL0 https://www.youtube.com/
watch?v=EfZieC108Al
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https://liqui-moly.to/xa034u
https://liqui-moly.to/L1hCEc
https://liqui-moly.to/fiZdpq
https://liqui-moly.to/yOw6xS
https://liqui-moly.to/OB8TSu

SALES SUPPORT

Professional automatic transmission fluid service with Gear Tronic ll
https://www.youtube.com/watch?v=ySGkDIa9-pw
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Clean fuel and intake system with JetClean Tronic Il
https://www.youtube.com/watch?v=bzkPInhfYoOU
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https://www.youtube.com/watch?v=ySGkDIa9-pw
https://www.youtube.com/watch?v=bzkPlhfY9OU
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Motor Clean
https://www.youtube.com/watch?v=nrUcvNCM9Pw

ADD TO THE MOTOR OIL AT OPERATING
TEMPERATURE BEFORE CHANGING THE OIL
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Ceratec
https://www.youtube.com/watch?v=vpzRSUsaqZU
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https://liqui-moly.to/7jfkXZ
https://liqui-moly.to/vLyLia




uniichst klingt alles gut. Die Geschiifte

im ersten Quartal? Liefen bei Liqui

Moly wie geschmiert. 168 Millionen

Euro Umsatz und damit etwa genauso

viel wie im weitgehend Corona-freien
Q1-2020 erwirtschaftete der Ol-, Schmierstoff-
und Additivspezialist zu Beginn dieses Jahres.
Dazu ein Mirz, der mit 68 Millionen Euro um-
satzmifig sogar um 19 Prozent besser war als vor
Jahresfrist.

«Wir ernten jetzt, was wir im vergangenen
Jahr gesit haben’, kommentierte Liqui Moly-Ge-
schiiftsfithrer Ernst Prost entsprechend selbstbe-
wusst seine Strategie, die trotz (oder gerade we-
gen) der Pandemie und gegen den Markttrend
offensiv auf Investieren gerichtet ist. So habe man
sich seine .eigene Konjunktur” gemacht, wihrend
im Wettbewerb Budgets gekiirzt und Services re-
duziert wurden. Eine .sehr gute Startposition™
also fiir die wieder anziehende Weltwirtschaft, bi-
lanzierte Prost in einem schriftlichen Statement.
Die Journalistenschaft regte das zu reichlichem
Nachfragen an.

Prost reagierte wie gewohnt prompt - und
deutlich in der Sprache: ,Diese Fragen méchte ich
hiermit sofort und aus dem Stegreif beantworten,
ohne auch nur ein einziges Mal die Worte Corona,
Pandemie-Versager, fiderale Krisen-Murks-Ma-
nager oder Laschetsdder zu verwenden.”

Und so geht es weiter. Die jiingsten Erfolge? Ein
Resultat harter Arbeit unter teils schwierigsten
Bedingungen. Der erste ,Mibhlstein”, der Liqui
Moly ,um den Hals" hiingt: die Rohstoffknapp-
heit ,landauf, landab. Unsere Vorratstanks sind
leer. Wir leben von der Hand in den Mund und
wringen jeden Tropfen Ol aus unseren Leitungen,
um iiberhaupt lieferfihig zu bleiben”, beschreibt
Prost die Lage. Die Zulieferer? Von denen hért er
jeden Tag ,,Ausreden genug. Force Majeur - hé-
here Gewalt -, so schallt es unserem Einkauf ent-
gegen, wenn wir nach Lieferterminen fragen.”

Wo ansonsten 5.000 Tonnen-Schiffsladungen
von der Mordsee bis zur Fabrik im Saarhafen Dil-
lingen kiimen, .tuckern" sie heute mit 30 Ton-
nen-Lkw iiber Landstraflen und Autobahnen. Un-
rentabel, teuer und gar nicht umweltfreundlich sei
das. Rohstoffe, Verpackungsmaterialien, Kanister,
Verschliisse, Folien - es fehle an allem. Prost: Fiir
manchen war der Lockdown offensichtlich ein
Knockdown.” Und die Folgen fiir sein Unterneh-
men wirken unmittelbar. Werkserweiterungen
und Reparaturen wiirden verschoben, weil Hand-
werker und Montagefirmen auch nur noch iber
Ersatzteil- und Materialmangel klagten.

Dieser ,Knick im Versorgungsschlauch®, fragt
sich Prost, kénne doch nicht nur am kurzen Stau
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im Suezkanal liegen. ,Ich glaube eher”, so Prost
scharf, ,dass die eine oder andere Firma immer
noch lieber auf dem Sofa rumhingt, dem Home-
Office frént und Kurzarbeitergeld bezieht, um
Kosten zu sparen, anstatt die Armel hochzukrem-
peln”. Fiir ihn ist das eine ,Beschaffungstragiidie"
mit ertragsaufzehrenden Preis-Konsequenzen.
Preiserhhungen durch die Vorlieferanten von 10
bis 20 Prozent, und zwar ,.ab morgen”, seien kei-
ne Seltenheit: Wir rechnen mit satten 20 Millio-
nen Euro Mehrkosten, aufs laufende Jahr gesehen,
allein fiir unsere Materialbeziige in der Fabrik."
Diese Kostenerhdhungen seien aber nicht einfach
an die Kunden weiterzuwilzen: ,Machen Sie das
mal in Lindern, deren Volkswirtschaft am Boden
liegt und wo die Inflation an die Decke strebt.”
Ein Dilemma, denn zwei Drittel des Geschifies
macht Liqui Moly im Ausland.

Und auf das Vorlieferer-Desaster folgt das
in der Verkaufslogistik. Ob Seecontainer oder
Transportslots - ,alles ausgebucht”. Oft dauere es
wochen- und monatelang, bis man wieder Fracht-
méglichkeiten fiir die Exporte - ,egal in welche
Himmelsrichtung” - zugeteilt bekomme: .Auch
nicht lustig", sagt Prost.

Der Liqui Moly-Chef bleibt auch in seinem Fa-
zit deutlich: ,Vorne kommt nur spirlich was rein,
und hinten geht es nur zégerlich raus, In der Mit-
te schaffen wir im Drei-Schicht-Betrieb, um trotz
widriger Umstinde unsere Ziele zu erreichen, auf
der Erfolgsspur zu bleiben und um uns nicht un-
terkriegen zu lassen.”

Trotzdem ,,doof, wenn man zum Angriff blist
und der Nachschub stockt - hitte ich auch nicht
gedacht, dass so etwas noch einmal passieren
kiinnte.” Gleichwohl lautet Prosts Devise Stand-
haft bleiben: ,Solange wir in Ulm oder Saarlouis
(dort produziert die Schmierstofftochter Meguin)
keine Olgquellen entdecken, miissen wir uns mit
den Gegebenheiten herumschlagen und damit
fertig werden.” Diese Mischung aus Arger, Er-
niichterung und nach vorne gewandtem Rea-
lismus nennt er ,Inkompetenzkompensations-
kompetenz. Schines Wort. Habe ich neulich mal
irgendwo gelesen. In der Baubranche soll es iibri-
gens dhnlich zu gehen - habe ich gehort."

Dem Tankstellensektor misst Liqui Maoly in-
zwischen grofie Bedeutung bei. Die Tatsache,
dass man seit Jahresbeginn der neue Schmier-
stofflieferant der JET Tankstellen Deutschland
(betreibt bundesweit gut 670 Stationen unter der
Marke JET) sei, habe dem nun in einer eigenen
Vertriebslinie organisierten Tankstellengeschift
nochmals einen Schub verlichen, sagte ein Liqui
Moly-Sprecher auf MNachfrage gegeniiber der
tankstellen Welt. Rainer Wiek
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https://www.meguin.de/de/de/unternehmen/aktuelles/detail/news/neubau-von-meguins-zentrallager-im-saarhafen-gestoppt-7342.html
























