Das sollten Sie fur lhren Erfolg tun:

mehr Markeninszenierung, mehr Umsatz

Dank der hohen Wiedererkennung und dem gesteigerten Bekanntheitsgrad
unserer Marke werden viele Fans beim nachsten Kauf eines Motorols, Additivs
oder Pflegemittels zu LIQUI MOLY greifen. Jetzt liegt es an lhnen, die hohe
Nachfrage in lhren Umsatz umzumiinzen. Sorgen Sie deshalb vor und
verdienen Sie mit LIQUI MOLY mehr Geld!

So partizipieren und profitieren Sie:

Lenken Sie die Kunden in lhr
Geschaft: Zeigen Sie durch
Fassadengestaltung, Auiendeko,
Fahnen und Banner, dass es bei
Ihnen LIQUI MOLY-Produkte gibt.

Sichern Sie die Warenverfiigbarkeit:
Bestellen Sie rechtzeitig und
bevorraten Sie ausreichend

LIQUI MOLY-Produkte.
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Forcieren Sie den Abverkauf:
L. HOLY MOTORENGL ] Platzieren Sie Verkaufsdisplays
i sl Ey = ==ira in hochfrequentierten Kassen-
= (825" oder Zweitplatzierungszonen.
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Nur wer auffallt, gewinnt:
Sorgen Sie durch Faltwande,

Banner, Deckenhdnger etc. fiir Vt» ¥ [

einen attraktiven Markenauftritt

am Point of Sale. RENELE s ‘ ‘ :
ODITIVE rves
‘uTDPFLEag‘g :

\R CARE

Schaffen Sie zusatzliche
o108 (O Kaufanreize: Stellen Sie
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: Verkaufstresen.
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Zeigen Sie lhre Fachkompetenz
und Kundennahe: Beraten und

Nutzen Sie die digitale Reichweite:

Kommunizieren und streuen Sie
er@

Ihr LIQUI MOLY-Angebot auch iib
Soziale Medien.
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